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_____________________________________________________________________ 

 Notes : 1. All questions are compulsory. 

 2. All questions carry equal marks. 

 

    

1. a) Write the meaning and process of Selling. 8 

 b) State the types of Sales Planning. 8 

  OR 

 

 

 c) Discuss the importance, Merits and Limitations of Personal Selling. 

 

16 

2. a) State the Concept and Methods of Remuneration. 8 

 b) Explain the process of selection of Salesman. 

 

8 

  OR 

 

 

 c) Write the meaning, Importance and objectives of Salesman Training. 

 

16 

3. a) Explain the role of Sales Manager. 8 

 b) State the objectives of Sales Organization. 

 

8 

  OR  

 c) Write the Meaning, Concept and Principles of Sales Organization. 

 

16 

4. a) Discuss the factors affecting to Channels of Distribution. 8 

 b) Explain the Nature and Limitations of Physical Distribution. 

 

8 

  OR  

 c) Write the Meaning, Types and Selection Process of Distribution Channel. 

 

16 

5.  Write short note. 

 

 

  a) Sales Management. 

 

4 

  b) Motivation for Salesman. 

 

4 

  c) Sales organization Planning process. 

 

4 

  d) Contents of Distribution method. 

 

4 

  ************  
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 सुचना :- 1. सर्व प्रश्न आर्श्यक आहेत. 
 2. सर्व प्रशनाांना समान गुण आहेत. 

 

    

1. अ) वर्क्रिचा अर्व र् प्रक्रिया लिहा. 8 
 ब) वर्क्रि ननयोजनाचे प्रकार साांगा. 8 
  क िं वा  
 क) र्ैयक्ततक वर्िी चे महत्र्, फायदे र् मयावदा यार्र चचाव करा. 

 
16 

2. अ) मानधनाचच सकंल्पना र् पध्दती सांगा. 8 
 ब) वर्िेता ननर्ड प्रक्रिया स्पष्ट करा. 8 
  क िं वा  
 क) वर्िेता प्रशिक्षनाचा अर्व, महत्र् र् उद्ददष्ट शिहा. 

 
16 

3. अ) वर्िी व्यर्स्र्ापकाचच भुलमका स्पष्ट करा. 8 
 ब) वर्िी सांगठनाचे उद्ददष्ट साांगा. 8 
  क िं वा  
 क) वर्िी सांगठनेचा अर्व, सांकल्पना र् तत्र् शिहा. 

 
16 

4. अ) वर्तरण मागाविा प्रभावर्त करणारे घटक यार्र चचाव करा. 8 
 ब) भौनतक वर्तरनाचे स्र्रूप र् मयावदा स्पष्ट करा. 8 
  क िं वा  
 क) वर्तरण मागावचा अर्व, पध्दती र् ननर्ड प्रक्रिया शिहा. 

 
16 

5.  दटपा शिहा. 
 

 

  अ) वर्िी व्यर्स्र्ापन 
 

4 

  ब) वर्िेता अशभप्रेरना 
 

4 

  क) वर्िी सांगठन ननयोजन प्रक्रिया 
 

4 

  ड) वर्तरण पध्दनत घटक 
 

4 

  ************  
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 सुचनाएँ :- 1. सभी प्रशन अननर्ायव है। 
 2. सभी प्रशनों को समान अांक है। 

 

    

1. अ) बबिी का अर्व एर्ां प्रक्रिया शिखिये। 8 
 ब) बबिी ननयोजन के प्रकार बताइये। 8 
  अथवा  
 क) व्यततीगत बबिी के महत्र्, िाभ एर्ां मयावदा पर चचाव क्रकक्जये। 16 

 
2. अ) मानधन क्रक सांकल्पना एर्ां पध्दतीया बताइये। 8 
 ब) बबिेता चयन प्रक्रिया स्पष्ट क्रकक्जये। 8 
  अथवा  
 क) बबिेता प्रशिक्षन का अर्व महत्र् एर्ां उद्देि शिखिये। 16 

 
3. अ) बबिी व्यर्स्र्ापक की भुशमका स्पष्ट क्रकक्जये। 8 
 ब) बबिी सांगठनके उद्देि बताइए। 8 
  अथवा  
 क) बबिी सांगठन का अर्व, सांकल्पना एर्ां तत्र् शिखिये। 16 

 
4. अ) वर्तरण मागव को प्रभावर्त करनेर्ािी कारक पर चचाव क्रकक्जये। 8 
 ब) भौनतक वर्तरन का स्र्रूप एर्ां मयावदा स्पष्ट क्रकक्जये। 8 
  अथवा  
 क) वर्तरण मागव का अर्व, प्रकार एर्ां चयन प्रक्रिया शिखिये। 

 
16 

 
5.  दटपन शिखिये। 

 
 

  अ) बबिी व्यर्स्र्ापन 
 

4 

  ब) बबिेता अशभप्रेरना 
 

4 

  क) बबक्रि सांगठन ननयोजन प्रक्रिया 
 

4 

  ड) वर्तरण पध्दनत के घटक 
 

4 

  *************  
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