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 Note : All questions are compulsory & carry equal marks.  

    

1. a) Write in detail about principles of good retailing. 

 

OR 

 

16 

 b) What is the creating of customer value and describe relationship of customer. 

 

16 

2. a) What is the importance of visual merchandising? 

 

OR 

 

16 

 b) Write in detail about the channels of distribution and buying strategy for retails. 

 

16 

3. a) Explain how fashion trends and fashion forecasting are important in retailing and export. 

 

OR 

 

16 

 b) Explain market research and write its methods. 

 

16 

4. a) Define the global market and International marketing. 

 

OR 

 

16 

 b) Give the importance of export for Indian Fashion industries growth and benefits. 

 

16 

5.  Write short notes any four. 

 

a) Personalized shopping. 

 

b) Personal style 

 

c) Importance of web based promotions 

 

d) Multinational corporations 

 

e) GATT. 

 

*********** 
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 सुचना :- सर्व प्रश्नां्न समन् गुण असू् ते अन्र्नर्व आहेत.  

    

1. अ) चनांगल्र्न रिटेललांगच्र्न तत्तर्नांबद्दल तपशीलर्नि ललहन. 
 

क िं वा 
 

16 

 ब) ग्राहक मूल्य तयार करणे आणण ग्राहकाांच्या सांबांधाांचे वणणन करणे म्हणजे काय ते स्पष्ट करा. 
 

16 

2. अ) व्हहज्युअल मचेडाइव्जांगचे महत्त्व काय आहे? 
 

क िं वा 
 

16 

 ब) ववतरणाच्या चॅनेलबद्दल आणण तपशीलासाठी खरेदी धोरणाबद्दल तपशीलवार ललहा. 
 

16 

3. अ) ककरकोळ ववक्री आणण ननयाणतीमध्ये फॅशन ट्रेंड आणण फॅशन अांदाज कसा महत्त्वाचा आहे हे स्पष्ट 
करा. 
 

क िं वा 
 

16 

 ब) बाजार सांशोधन स्पष्ट करा आणण त्याची पध्दत ललहा. 
 

16 

4. अ) जागनतक बाजारपेठ आणण आांतरराष्ट्रीय ववपणन याबद्दल सववस्तर ललहा. 
 

क िं वा 
 

16 

 ब) भारतीय फॅशन इांडस्ट्रीच्या वाढीसाठी आणण फायद्यासाठी ननयाणतीचे महत्त्व साांगा. 
 

16 

5.  थोडक्यात ललहा  ोणतेही चार. 
 
अ) वैयव्क्तक खरेदी 
 
ब) वैयव्क्तक शलैी 
 
क) वेब आधाररत जाहहरातीच ेमहत्व 
 
ड) बहुराष्ट्रीय ननगम 
 
इ) GATT 

 
************** 

4x4 
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 सुचना :- सभी प्रश् अन्र्नर्व है तथन उ्के समन् अांक है।  

    

1. अ) अच्छे फुटकि बबक्री के लसधदनांतो के बनिे में वर्स्तनि से ललखिए। 
 

अथवा 
 

16 

 ब) ग्राहक मूल्य का ननमाणण क्या है और ग्राहक के सांबांध का वणणन करे। 
 

16 

2. अ) व्हहज्युअल मचेडाइव्जांग का क्या महत्त्व है। 
 

अथवा 
 

16 

 ब) ववतरण के माध्यमों और खरीदारी की रणनीनत के बारे में ववस्तार से ललखें। 
 

16 

3. अ) ररटेललांग में और ननयाणत में फॅशन रुझान (trends) और फॅशन पुवाणनुमान कैस ेकरते है उसके बारे 
में ववस्तार से ललणखए। 
 

अथवा 
 

16 

 ब) बाजार अनुसांधान को समझाइए तथा इसकी ववधी ललणखए। 
 

16 

4. अ) वैव्ववक (global) बाजार और अांतराणष्ट्रीय ववपणन को पररभावित करे। 
 

अथवा 
 

16 

 ब) भारतीय फॅशन उद्योगों की ववृ्ध्द एवां लाभों के ललए ननयाणत का महत्त्व बताइए। 
 

16 

5.  सांक्षिप्त में ललणखए  ोई भी चार। 
 
अ) हयव्क्तगत खरीदारी 
 
ब) हयव्क्तगत शैली 
 
क) वेब आधाररत प्रचार का महत्त्व 
 
ड) बहुराष्ट्रीय ननगम 
 
इ) GATT 

 
************** 

4x4 
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